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MANAZERSKE ZHRNUTIE:

Kratka anotécia:
Témou stretnutia ¢.19 bola finan¢na zodpovednost’ a prijimanie rozhodnuti. I§lo predovsetkym

0 hlradanie odpovedi na nasledujuce otazky:

- Aké rozhodnutia robime pri ndkupe?
- Ako vznika cena a ako rozpoznat, ¢i je primerana?
- Ako sa vyvarovat’ neprimeranej cene?

KTucové slova:
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HLAVNE BODY, TEMY STRETNUTIA, ZHRNUTIE PRIEBEHU STRETNUTIA:

Téma stretnutia: Finan¢na zodpovednost’ a prijimanie rozhodnuti

Ramcovy program stretnutia: Metody a formy prace s odbornym textom

Otvorenie porady

1.

V Gvode stretnutia sa Clenovia pedagogického klubu oboznamili s metodami
a formami prace s odbornym textom a zacali aktivne diskutovat’ o zakladnych
otazkach spojenych s finanénou zodpovednostou a prijimanim rozhodnuti, ktoré je
potrebné kazdodenne realizovat’. Skonstatovali, Ze je pomerne tazké orientovat’ sa
Vv dneSnom svete, v ktorom vystupujeme ako spotrebitel’ z hladiska nutnosti
prijimat’ rozhodnutia, ktoré robime pri ndkupe tovarov a sluZieb.

Clenovia pedagogického klubu Zivo diskutovali na modelové priklady zo Zivota
a poukazovali na vhodnost’ ¢i nevhodnost’ momentalnych rozhodnuti.
Priklad modelovej situacie zo Zivota:
Matej ma 18 rokov aprave skoncil strednti Skolu. Kedze sa wvyucil za
automechanika, a okamzite zamestnal, zac¢al premyslat’ o kiipe auta. Napriek tomu,
ze dielna, v ktorej pracuje, sa nachadza v susedstve a poc¢as dia absolvuje nanajvys
navstevu potravin a kamaratov, ktori byvaju vo vzdialenosti do 2 km, rozhodol sa
pre kupu auta. Presved¢ili ho o tom kolegovia, ktori vsak dochadzaji z okolitych
miest. Ako automechanik vraj musi reprezentovat’ svoje povolanie. Matej vSak este
nemal naSetrenych dostatok peniazi na kupu auta v hotovosti. Poziadal teda o tiver
v banke. Uver aj dostal aauto si kapil. O dva mesiace sa majitel autodielne
rozhodol, Ze podnikanie ukon¢i. Toto rozhodnutie spdsobilo, Ze automechanici
prisli o pracu. Matej nedostal svoj ocakavany plat, av§ak tver musel platit’.
To, ¢i bolo spravne rozhodnutie, Ze si vzal uver, aj ked nemal eSte naSetrené
peniaze bolo predmetom diskusie ¢lenov klubu. Je dolezité eSte predtym, ako sa
budeme rozhodovat’, musime mat’ dostatok informécii a uvedomovat’ si dosledky
toho, ¢o moze nastat’.

Témou d’alSej diskusie ¢lenov pedagogického klubu bolo odpovedat’ na otazku -
Ako vznika cena a ako rozpoznat’, ¢i je primerana?
Ceny tovarov sa vytvaraju na trhu. Trh predstavuje miesto, kde sa vymienaju tovary
a sluzby za peniaze. Ludia, ktori vyrabaju tovary a poskytuju sluzby st
predstavitel'mi ponuky. Naopak ti, ktori tieto tovary a sluzby potrebuju a chet si
ich zakupit’, predstavuju dopyt. Predavajuci a kupujtci sa stretdvaji na trhu a na
zéklade dohody medzi ich dvoma cenami vznikne cena, ktora je prijatel'na pre
obidvoch. Cena na strane ponuky zohl'adiiuje vSetky naklady vstupujtiice do vyroby
ako material, cena prace, odpisy strojov a zariadeni, reZijn¢ néklady, doprava ....
plus primerany zisk. Kupujuici stanovenu cenu nemusia akceptovat’. V takom
pripade, ak sa o¢akdvania liSia, cena sa meni v priebehu ¢asu dovtedy, kym sa
moznosti predavajucich a kupujucich nestretntl.




3. Ako sa vyvarovat’ neprimeranej cene? Bola otazka, ku ktorej sa vyjadrovali
¢lenovia klubu v d’alSej Casti stretnutia. S pohl'adu zdkaznika ide predovsetkym
0 prieskum trhu. Je potrebné porovnat’ cenu rovnakého tovaru vo viacerych
predajniach a aj na strankach ¢ shopov. Neprepadat’ stercotypom, to znamena ak
som nakupoval v predajni ABC, ktora mala akciu na nejaky tovar, neznamena to, ze
aj nad’alej je cenovo najvyhodnejSia. Je potrebné byt ostrazity aj v predajniach,
ktoré maju na vSetok tovar akciové ceny. Nemusia byt nizsie v porovnani
s konkuren¢nou predajnou. Pri porovnavani konkurencnych vyrobkov okrem ceny
sledujme aj iné parametre ako gramaz, mnozstvo, zlozenie materialu, trvanlivost’,
zaru¢nu dobu ... Ostrazito pristupovat’ je potrebné aj v pripade predajov vyrobkov
s roznymi darc¢ekmi. Vyvola to pocit dobrej ponuky a potom nastane uvedomenie si,
ze ten daréek nepotrebujem a v kone¢nom dosledku som nakupil drahsie.

ZAVERY A ODPORUCANIA:

1. Odportcame, aby sa ¢lenovia klubu, ktori sa v ramci tejto témy vzdelavali, podelili so
svojimi skiisenost’ami s ostatnymi clenmi.

2. Pri tvorbe aktivit v ramci vyucovania vychadzajucich z kladenia otazok, by ucitelia mali
brat’ na vedomie potrebu tvorby otazky :

* s dorazom na aktivne zapojenie Studentov,

* S dorazom na kritické myslenie,

* SO zameranim sa na vysS$ie urovne ucenia.

Vypracoval (meno, priezvisko) Mgr. Dana Janeckova
Datum 02.06.2021

Podpis

Schvalil (meno, priezvisko) Ing. Jaroslav Bujda
Datum 02.06.2021

Podpis

Priloha 1: Prezenc¢na listina zo stretnutia pedagogického klubu




